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Al sofort:

Move Tolive vertreibt TRUE

Auf der FIBO 2011 in Essen fiel der Startschuss flir eine erfolgversprechende Zusammenarbeit zwischen
dem Kélner Vertriebs- und Serviceunternehmen MoveToLive und dem US-Cardiogerétehersteller TRUE.,

s war eine der Uberraschungen auf

der FIBO 2011: MoveToLive iiber-

nimmt den Vertrieb des US-Cardio-
gerateherstellers TRUE. Der Messeauftritt
fand bereits unter der Dachmarke des Kél-
ner Vertriebs- und Serviceunternehmens
statt. Seit fast 30 Jahren ist TRUE Fitness
bereits am internationalen Markt vertre-
ten und findet dank MoveToLive nun auch
Einzug in deutsche Studios.

Entscheidung auf der IHRSA

Wenige Wochen zuvor — auf der IHRSA in
San Fancisco - sei die endgiiltige Entschei-
dung fiir die zukiinftige Zusammenarbeit

gefallen, so MoveToLive-Geschiftsfithrer
Douglas Strom. Uberraschend kam diese
Kooperation allerdings nicht: ,TRUE war
von Anfang an ein sehr attraktiver und inte-
ressanter Kandidat, der auch von sich aus
sehr gropen Wert auf eine Zusammenar-
beit gelegt hat.”

Aufden ersten Blick ist dies ein eher un-
gewdhnlicher Schritt. Schlielich vertreibt
MoveToLive mit den Marken Nautilus,
Schwinn und Stairmaster bereits ein breit-
gefachertes Angebot an Cardiogerite-
Equipment. Dennoch - so betont das Ver-
triebsunternehmen — mache man sich mit
den TRUE-Geriten keine Konkurrenz in
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den eigenen Reihen, sondern erweitere
und ergénze sein Portfolio um eine Marke,
deren Fokus auf der Langlebigkeit der Ge-
rate liege. .Schauen Sie sich zum Beispiel
die Autoindustrie an: Dort ist es auch vél-
lig normal, dass ein Autohersteller unter-
schiedliche Fahrzeuge vertreibt und mit
den unterschiedlichen Modellen auf die
jeweiligen Bediirfnisse der Kunden abzielt.
So ist das nun auch bei MoveToLive .. *,
erldutert Douglas Strom.,

Zu 100% kénne die Konkurrenzsituati-
on zwischen den einzelnen Gerdteanbie-
tern natirlich nicht ausgeschlossen wer-
den, aber viele Uberschneidungen werde

Douglas Strom
(MoveToLive),
Philippe Dode-
mont (TRUE) und
Volker Lichte
{MoveTolive) (v.1.)

es dennoch nicht geben. Jeder der beiden
Anbieter lege den Fokus auf unterschied-
liche USPs und Geriteeigenschaften.
TRUE und Nautilus bedienten jeweils zwei
unterschiedliche Zielgruppen. Auperdem
habe der Kunde meist sehr konkrete Vor-
stellungen, worauf er am meisten Wert le-
ge, betont Douglas Strom

So ahnlich sehen das auch die Verant-
wortlichen bei TRUE. Frank Trulaske, Pra-
sident des US-Geriteherstellers, sagte
einmal: ,Das Beste zu bauen wird immer
unsere Top-Prioritdt bleiben.” Dafiir stehe
das Unternehmen. ,Die Gerdte zeichnen
sich durch ihre beispiellose Langlebigkeit

aus, Qualitdt und Zuverldssigkeit werden
hier ganz grof geschrieben.” Diesen An-
spriichen habe sich auch MoveToLive ver-
pflichtet: ,Wir wollen unseren Kunden das
Beste bieten — ganz nach dem Motto: Thre
Begeisterung ist unser Antrieb“, so Dou-
glas Strom.

2010 war eine groBe
Herausforderung
Als vor fast genau einem Jahr der Start-
schuss fiir MoveToLive Deutschland fiel,
wusste nach der turbulenten Vergangenheit
(siehe Kasten) niemand, was die Zukunft
bringen wiirde. Auch fiir Douglas Strom war
diese Zeit eine grofe Herausforderung:
.Das letzte Jahr ist unheimlich schnell ver-
gangen und es ist sehr viel passiert. Wir hat-
ten unsere Startschwierigkeiten, was Geré-
teverfiigbarkeit und Ersatzteilversorgung
angeht. Dafiir méchten wir uns auch bei un-
seren Kunden entschuldigen

Fir die Kunden hat sich auper dem
neuen Namen des Unternehmens nicht
viel verdndert. Die Ansprechpartner sind
nach wie vor dieselben geblieben. Auch
wenn der Name MoveToLive noch nicht in
den Képfen aller Kunden angekommen
ist, befindet sich die Vertriebsgesellschaft
auf einem guten Weg: Die diesjahrige FI-
BO hat sicher dazu beigetragen, dass wir
den neuen Namen MoveToLive weiter am
Markt etablieren konnten. Wir ernten
Stiick fiir Stlick den Erfolg unserer harten
Arbeit und unserer Beharrlichkeit. Das
motiviert uns alle sehr und bestatigt uns
in unserer Arbeit — das merken auch unse-
re Kunden®, bestatigt Vertriebsleiter Vol-
ker Lichte.

. Zur Historie

Im zweiten Halbjahr 2009 zog sich der
amerikanische Konzern Nautilus Inc.
aus dem B2B-Bereich zuriick. Zuvor hat-
te der Herstelier fir seine Marken Nauti-

lus, Stairmaster und Schwinn eigene
Tochtergesellschaften in Europa. Nach
der SchlieBung Ubermahm MoveTol.ive
im Mai 2010 den Vertrieb der Produkte
in Europa. Das Team der ehemaligen
Nautilus International GmbH wurde in
reduzierter Form dbernommen.

war hinchulda ~aes



